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навчальний посібник з курсу "основи ек.теорії". Назаренко О.В.
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ПРЕДМЕТ И МЕТОД ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ТЕОРИИ
лит-ра:
- Камаев В.Д. Основы эк.теории
- Основы предпринимательской деятельности. под ред. Власовой В.М
- Современная экономика. Мамедов О.Ю
- Микроэкономика. Лисовицкий В.Н
- Макроэкономика. Соболев В.М.
- Макконнел. Брю. economics
- Пол Самуэльсон
план:
1. введение. роль материального произв-ва
2. исторические этапы развития эк.теории
3. многообразие потребностей и ограниченность ресурсов. кривая произв-венных возможностей.
4. методы экон.анализа, с-мы экон.законов.
1. введение
где бы ни жили люди - Мексика, Украина, Япония, - они похожи тем, что не могут не удовлетворять своих потребностей. для этого необх. организ. произв-ва материальных благ и услуг.
производство - взаимодействие человека с природой для удовлетворения своих потребностей.
общество различается не тем, что производится, а тем, как производятся товары и услуги. т.е. важен уровень развития производительных сил. 
"если человечество прекратит произв-во хотя бы на несколько недель, произойдет грандиозная катастрофа" К.Маркс
"прежде, чем заниматься поэзией, архитектурой, музыкой, нужно питаться, одеваться, иметь жилище" Ф. Энгельс
схема жизни общества:
человек->потребности->организ.произв-ва->разделение труда->специализация->кооперация->обособление собственников->торговля->удовлетворение растущих потребностей.
в истории действует закон расширения потребностей.
факторы произв-ва:
- капитал - орудие труда, повышающее эффективность труда человека. это то, при помощи чего человек воздействует на природу (от палки-копалки до метро, компьютера...)
- рабочая сила - совокупность физических и духовных способностей к труду.
- предметы труда - то, на что направлен труд человека (природные ресурсы; дерево, вода)
предметы труда и капитал - вещественные факторы, рабочая сила и предпринимательская способность - личные.
- предпринимательская способность - деятельность по организации и управлению произв-вом. для нее характерны черты: инициатива, риск, прибыль.
современность дает одну константу в бизнесе, единственную константу - это изменения. это связано с ужесточением конкуренции, глобализацией экономики, непредсказуемостью внешней и внутренней среды бизнеса.
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воспроизв-во - непрерывно возобновляемый процесс общественного произв-ва. включает в себя 4 фазы: пр-во, обмен, распределение, потребление.
без произв-ва невозможно потребление. потребление - это мотив и цель произв-ва. воспроизв-во может носить интенсивный (улучшение технологий, знаний..) и экстенсивный (расширение орудий производства) характер.
исторические этапы развития:
1 этап:
древнегреческие мыслители (Платон, Аристотель, Ксенофон). откуда берется богатство. его сущность, причина.
экономика - "ойкос" - дом, хоз-во, "номос" - законы
2 этап (17 век):
меркантилизм - "мерканте" - купец. они считали, что цель общества - обогащение, и богатство воплощается в деньгах. меркантилизм способствовал великим географическим открытиям (посылали корабли с товарами и т.п...), пиратству.
А.Монкретьен, книга "политическая экономия"
параллельно меркантилической теории существует физиократическая школа. "кратос" - власть, "физио" - природа. - они считают, что богатство создается только в с/х. Франсуа Кене - врач маркизы Помпадур. 1758 год - экономическая таблица Кене (первый макроэкономический баланс). труд кроме с/х с точки зрения этих экономистов непроизводителен (т.е труд ремесленников, актеров и т.д.)
3 этап (18-19 века):
классическая английская политэкономия. Адам Смит, Давид Рикардо, Уильям Петти ("труд - отец богатства, земля - его мать").
трудовая теория стоимости - в основе богатства лежит труд. труд ценен в любых отраслях. стоимость материальных и нематериальных благ определяется затратами живого (возмещение труда людей) и овеществленного (амортизация оборудования) труда.
1763 г - книга "исследование о природе богатства народов". цитата из нее: "нами управляет невидимая рука, т.е. своекорыстный интерес + конуренция ведут к гармонии интересов общества".
амортизация - возмещение в денежной форме износа оборудования.
ЛК №2, 09.02.2006
теория предельной полезности (marginal utility) - Бем-Бовер.. ценность благ - субъективная оценка пользы, которую приносит человеку это благо. предельной (или наименьшей) является полезность последнего экземпляра из имеющегося набора. (Денис пьет кофе. 5-ю чашку уже пить отказывается :) ).
5 мешков зерна:
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1й - 10 баллов, на питание 
2й - 8 баллов, на улучшение питания
3й - на технику, 5 баллов
4й - на водку, 2 балла
5й - для попугая. 1 балл
5й мешок приносит минимум пользы и он определяет ценность каждого мешка. ценность благ - это выражение радости, удовольствия потребителя.
трудовая теория стоимости ведет к диктату производителя, а теория предельной полезности ведет к приоритету потребителя.
игра "добровольный обмен" - выгоден обеим сторонам. почему люди торгуют? - ради иного рода потребностей, ради увеличения денег, ради признания изобретения, ради общения. телефон не продается за открытку - на него затрачено больше труда. если открытка - от какого-либо авторитета, то она может обмениваться и на телефон.
объясняют обмен:
1. трудовая теория стоимости.
2. теория предельной полезности
3. теория сравнительных преимуществ. (автор - Давид Рикардо)
4. современный экономист Майкл Портер. его концепция - построение конкурентных преимуществ. преимущества не наследуются, а создаются, благодаря давлению и трудностям, благодаря конкуренции.
5 этап:
Карл Маркс, "Капитал". теория эксплуатации как частное присвоение общественного труда.
6 этап (20 век):
Джон Мейнер Кейнс (кейнсианство). "Государственное регулирование экономики". главное - борьба с безработицей.
Милтон Фридмен, его теория "монетаризм" - минимум гос-ва, максимум рынка. главное - борьба с инфляцией.
Джон Гэлбрей. социально-нравственное регулирование экономики.
золотое десятилетие русской экономической мысли. в 1937 году убили за их взгляды А.В. Чаянова (добровольная кооперация и обособленность фермерства), Кондратьева Н.Д (теория длинных (больших) волн в экономике. Кондратьев считал, что экономика развивается эволюционно, накапливая новшества, и соц. революция не нужна), Юровского Л.Н. (инфляция - очень вредная болезнь).
3. потребности и ресурсы
нужда (или запрос) - это чувства человека при отсутствии или недостатке того, что ему хотелось бы иметь.
потребность - это та же нужда, но в конкретных очертаниях, определяемых культурой и особенностью личности человека. выражается в материальных и нематериальных благах, услугах, кот.являются условиями жизнедеятельности человека.
потребности человека многообразны и безграничны, уровень развития общества, науки и произв-ва увеличивает кол-во и качество потребляемых благ.
пирамида потребностей (Абрахам Маслоу):
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1 уровень - физиологич. потребности
2. потребность в безопасности
3. социальные потребности
4. престиж
5. самоуважение, саморазвитие
вывод: неудовлетворенный низший уровень как правило не мотивирует высший. потребности безграничны.
общество тратит на произв-во благ ресурсы, а ресурсы ограничены - не относительно запасов природы, а относительно безграничных потребностей. и возникает проблема выбора.
ресурсы есть природные (натуральные), человеческие, капитальные и предпринимательская способность.
деньги не являются произв-венным ресурсом. они - лишь форма выражения 4х вышеназванных видов ресурсов.
экономика - наука о выборе путей максимального удовлетворения потребностей при минимизации затрат.
эффективность = результат/затраты = минимум потерь.
предмет экономической теории - эффективное использование ограниченных произв-венных ресурсов для удовлетворения растущих потребностей общества.
предмет экономической теории (2-е определение) - произв-венные отношения людей. отношение людей в процессе произв-ва, кот. определяется собственностью на ресурсы.
тест:
какое из след.благ рассматривается как редкостное:
а) образование
б) золото
в) время
ответ: редкими, ограниченными являются все три блага.
чтобы быть редким, предмет должен быть ограниченным и желанным.
кривая произв-венных возможностей
 - показывает различные комбинации произв-ва двух продуктов в условиях полного использования ресурсов в данный момент времени. при ограниченности ресурсов увеличение произв-ва одного товара возможно за счет уменьш.произв-ва другого и переброски ресурсов.
альтернативная стоимость (цена шанса) - увеличение произв-ва одного товара выражается в потере (отказе) количества другого товара, следовательно, при увеличении произв-ва товара А альтернативная стоимость графически будет отображаться на оси товара Б.
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альтернативная стоимость увеличения произв-ва компьютеров с 0 до 1 равно потере 1 единиц пиццы.
альтернативная стоимость увеличения произв-ва компьютеров с 0 до 2 равно потере 3 единиц пиццы.
альтернативная стоимость увеличения произв-ва компьютеров с 0 до 3 равно потере 6 единиц пиццы.
альтернативная стоимость увеличения произв-ва компьютеров с 0 до 4 равно потере 10 единиц пиццы.
- это пример возрастающей альтернативной стоимости на единицу товара.
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- постоянная альтернативная стоимость
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- нулевая альтернативная стоимость
ЛК №3, 16.02.2006
труд - целесообразная деятельность человека по преобразованию природы в своих интересах.
потребности человека безграничны, а ресурсы - ограничены.
тест:
кривая произв-венных возможностей показывает:
а) точные кол-ва двух товаров, которые хозяйство будет производить
б) лучшую из возможных комбинаций двух товаров
в) альтернативную комбинацию товаров при наличии данного кол-ва ресурсов
ответ: в
тест:
экономическая проблема объясняется:
а) неэффективностью произв-ва
б) нестабильными ценами
в) несоответствиям потребностей и экономическим ресурсам
г) неспособностью гос-ва балансировать бюджет
ответ: в
для того, чтобы сделать правильный выбор, используется сетка принятия решений.
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5 этапов работы сетки решений:
1. выяснить проблему
2. каковы альтернативы
3. выбор критериев оценки
4. соотнесение альтернативы и критерии
5. принятие решения
метод экономической теории
- это способы, методы, приемы исследования общества. т.к. исследуется общество, здесь не применимы микроскопы, хим.реактивы... - все это заменяет сила научной абстракции. т.е. выделение более существенного в объекте и отвлечение от второстепенных факторов.
моделирование - выделение упрощенной схемы, где доминируют главнейшие факторы и опускаются второстепенные.
очень часто используется допущение (при прочих равных условиях) - это допущение, в котором факторы кроме анализируемых рассматриваются как константы.
этапы экономического исследования:
1. сбор фактов, выделение гипотез
2. формулировка принципов (концепций) экономической теории
3. экономическая политика - субъективная деятельность правительств, законодательных органов по воплощению в жизнь ......
основной метод - это научная абстракция, но еще применяются:
- индукция - анализ от частного к общему
- дедукция - движение от общего к частному
- статистич.методы: выявление количественных зависимостей, погашение случайных отклонений, выявление нового качества
в экономике крайне сложен метод эксперимента, т.к. к человеку нельзя применять насилие
экономический закон - это обобщение, характеризующее мотивы и практику поведения индивида, группы людей, общества, выявление постоянных причинно-следственных связей
прямая зависимость производительности труда от заработной платы.
категория - это наиболее общее понятие данной науки, ступень познания.
классификация с-мы экономических законов:
1. по времени их действия (всеобщие, при социализме, при империализме, ...)
2. по фазам воспроизводства (произв-во, фаза обмена, фаза распределения, фаза потребления)
макроэкономика - изучает ресурсы и результаты развития хоз-ва страны.
микроэкономика - изучает развитие фирмы
экономическое мышление - состоит в принятии рациональных мышлений, сопоставляя затраты и выгоды.
СОБСТВЕННОСТЬ В ЭКОНОМИЧЕСКОЙ СИСТЕМЕ
план:
1) главные проблемы экономики. типы экономич. с-м. модель кругооборота ресурсов и продуктов.
2) собственность как экономическая категория. формы собственности и проблемы приватизации.
1)
любое общество решает 3 главные экономич. проблемы: что производить, как производить и для кого производить.
экономическая с-ма - это форма организации хоз-венной жизни общества, которую различают по:
- способу решения этих 3х главных эконом.задач
- типу собственности на важнейшие виды ресурсов.
3 типа экономич.с-м:
- традиционная с-ма. главные экономич. проблемы решаются согласно установившимся обычаям, религиям
- административно-командная с-ма. главные эконом.проблемы решает гос-во с помощью централизованного планирования. планирование носит директивный (обязательный) характер. более 90% ресурсов- собственность гос-ва. диктат производителя над потребителем. господство политики над экономикой. внеэкономическое принуждение к труду.
господство дефицита, очереди, пустые прилавки
- рыночная с-ма. производственными ресурсами распоряжается индивид и фирма. ответ на вопрос "что производить?" - "то, что купят". "как производить?" - "конкуренция ведет к минимизации затрат и максимизации прибыли". "для кого производить?" - "для потребителей с доходами"
ЛК №4, 21.02.2006
сетка принятия решений:
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преимущества рыночной системы:
- быстрая материализация достижений НТП.
- эффективное перераспределение ресурсов
- прямая связь производителя с потребителем
- рынок дает стимулы к труду
стимул - это поощрение или наказание, которое влияет на поведение людей.
тест:
кто в рыночных условиях определяет, куда и в каком количестве поступают товары?
а) правительство
б) продавцы
в) покупатели
г) производители
ответ: в
модель кругооборота ресурсов и доходов:
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оборот товаро-материальных ценностей должен соответствовать денежной массе. бизнес и домохозяйство на рынке ресурсов и рынке продуктов меняются своими ролями.
модель кругооборота анализирует роль правительства, стабилизирующего экономику, перераспределяющего ресурсы и доходы для того, чтобы погасить недостатки рынка.
административно-командная модель:
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собственность
"У нас есть единственная собственность - время нашей жизни" (Сенека)
собственность - отношение между людьми по поводу присвоения материальных благ, условий и результатов общественного производства, которые определяются отношением к важнейшим видам ресурсов.
различают собственность как материально-вещественную форму (это материальные блага, необходимые для жизнедеятельности), собственность как социально-экономическая форма (отвечает на вопрос кому принадлежат орудия труда)
право собственности состоит в том, что собственник владеет (фактическое наличие вещи), пользуется (реализует полезные свойства) и распоряжается (обменять, подарить) принадлежащим ему имуществом.
"Достоинство человека невозможно без частной собственности" (Достоевский) - хотя это спорное утверждение.
в зависимости от субъектов собственности выделяют три основные формы собственности:
- частная собственность (предполагается индивидуальное присвоение)
- коллективная собственность (совместное присвоение)
- государственная собственность
разгосударствление - процесс преобразования гос-венной формы собственности в любую другую
приватизация - передача собственности в частные руки.
сущность реформ в СССР состоит не в изменении названий частей страны, улиц, университетов, не в смене памятников, а в преобразовании собственности, в поиске эффективного собственника.
дискредитация рынка сегодня: произвол чиновников, отсутствие эффективного законодательства, отсутствие культуры предпринимателя.
формы бизнеса:
- индивидуально-семейная форма - минимум денег, максимум риска
- товарищество - сумма паев
- корпорация (или акционерное общество)
методы приватизации:
- возвращение бывшему собственнику
- массовая раздача ваучеров
- приватизация снизу (открытие новых фирм)
- продажа гос.собственности на аукционе
РЫНОК
план:
1) возникновение, сущность, функции, виды, типы, признаки, инфраструктура рынка. эволюция денег.
2) взаимодействие спроса и предложения. рыночное равновесие.
3) эластичность спроса и предложения.
4) теория потребительского поведения.
ЛК №5, 23.02.2006
рынок возникает из натурального хозяйства, когда семья сама производит все нужное ей для жизни. натуральное хозяйство дает минимум средств существования. разделение труда и кооперация сберегают время и способствуют развитию собственности. "рецепт процветания №1": избегайте натурального хозяйства, поощряйте разделение труда и торговлю.
условия возникновения рынка - это разделение труда и обособление собственников экономических ресурсов.
этапы формирования рынка:
1. самообеспечение
   [image: image12.wmf]
2. децентрализация (начинается обмен):
  [image: image13.wmf]
3. появление купца
 [image: image14.wmf]
(товар обменивается на деньги, а затем - на другой товар)
рынок - это система отношений между покупателями и продавцами по поводу обмена товарами и услугами на эквивалентной взаимовыгодной основе.
в результате стихийного развития обмена возникают деньги.
Карл Маркс в "Капитале" выделяет несколько форм стоимости:
1. простая, или случайная форма стоимости (т.е обмен нерегулярный)
xA=yB
A и B - товары.
например, 3 мешка зерна = 1 топору; 2 топора = 1 овце
товар A - относительная форма стоимости, а товар B - эквивалент.
товар A - стоимость, товар B - потребительская стоимость.
недостаток этой формы стоимости - трудно добиться равенства.
2. развернутая форма стоимости
(множество товаров-эквивалентов)
3 мешка зерна = 1 топору = 1 овце = 2 унции золота...
[image: image15.wmf]
xA = yB = zC...
недостаток этой формы - незавершенность выражений стоимости
3. всеобщая форма стоимости
из мира товаров выделяется товар, чаще других обмениваемый, пользуемый признанием у большинства. в роли эквивалента служили соль, скот, высушенные свиные хвостики, фарфор...
недостаток - затрудненный обмен между регионами.
   [image: image16.wmf]
всеобщая форма стоимости представляет продукты труда в виде сгустка человеческой энергии.
4. денежная форма. золото стало всеобщим эквивалентом, оно абсолютно ликвидно (т.е. меняется на любой другой товар). почему золото стало деньгами? - золото противостояло товарам как обычный товар, обладающий потребительной стоимостью и стоимостью (украшения, зубы из золота и т.п). особые свойства золота закрепили его в роли всеобщего эквивалента, эти свойства - сохраняемость (оно делимо), портативность, ковкость.
деньги - это кровь экономики. количество денег, необходимое для обращения, - определенное, фиксированное.
M = (Price * Quantity) / Velocity
М - количество денег, необходимое для обращения.
Price - цена товара
Quantity - количество товара
Velocity - скорость обращения одноименной денежной единицы (гривны, доллара и т.п.)
инфляция - чрезмерный выпуск в обращение бумажно-денежной массы и рост среднего уровня цен.
функции денег:
1. деньги являются мерой стоимости. деньги выполняют эту функцию идеально, т.е. не присутствуя.
2. деньги как средство расчета или платежа
3. сбережение и образование сокровищ
эволюция денег: монеты, бумажные деньги, векселя, чеки и электронные деньги.
функции рынка:
1. дифференцирующая функция - выражается в неравенстве товаров производителей
2. стимулирующая функция - рынок побуждает, стимулирует затраты труда, то, что должно быть вознаграждено.
3. регулирующая функция - цены товаров - это те сигналы, которые способствуют переливу ресурсов по отраслям производства.
4. информационная функция - здесь выявляются общественные потребности и структура производства должна им соответствовать.
признаки рынка:
1. свобода экономической деятельности в рамках закона
2. свобода ценообразования
3. конкуренция производителя в борьбе за потребителя
4. многообразие форм собственности и их конкуренция
5. государственное регулирование экономики
6. открытость экономики
7. экономическая ответственность и риск предпринимателя
инфраструктура рынка (вспомогательные средства): биржи, банки, ярмарки, аукционы и т.д.
типы рынка (доли производства фирмы на рынке):
1. чистая конкуренция
2. монополия (противоположность чистой конкуренции)
3. олигополия (коллаборация - союзы конкурентов)
4. монополистическая конкуренция
ЛК №6, 02.03.2006
механизм спроса и предложения
спрос (demand) - желание и возможность купить товар или услугу; т.е. это платежеспособная потребность.
Альфред Маршалл (1842-1924 г.) исследовал так называемые "ножницы цен".
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закон спроса - повышение цен ведет к снижению спроса, а понижение цен - к повышению спроса.
величина спроса - количество продуктов, которое покупатели купили по данной цене в данном месте.
точки кривой спроса графически показывают, как изменяется величина спроса при изменении одного фактора - цены.
почему кривая спроса имеет нисходящий характер? - во-первых, снижение цен увеличит число покупателей, во-вторых, насыщение спроса ведет к снижению полезности дополнительных единиц продукции. т.е. действует принцип убывающей полезности.
неценовые факторы спроса:
- доходы потребителей
- вкусы и предпочтения
- качество товара
- ожидание (роста цен, отсутствия товара, наличия доходов...)
- цены на сопряженные товары - это
 а) взаимодополняемые, или комплектные товары (complement goods)
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 б) взаимозаменяемые товары (субституты; substitute goods)
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предложение - это количество продуктов, которое производители желают и могут поставить на рынок в данное время в данном месте.
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закон предложения выражает прямую зависимость между уровнем цен и величиной предложения.
почему кривая предложения имеет восходящий характер? - цена стимулирует поведение производителя, кроме того высокие цены позволяют покрывать дополнительные затраты на производство дополнительной единицы продукции.
неценовые факторы, влияющие на предложение:
- применение новых технологий
- цены на ресурсы
- число производителей на рынке
- ожидание
- альтернативная продукция
объединим графики спроса и предложения ("ножницы цен"):
[image: image26.wmf]
в точке экономического равновесия товары покупаются, т.е. "товары сдувает с рынка" (Альфред Маршалл). избыток предложения действует в сторону понижения цены и сокращения производства; недостаток товара действует в сторону повышения цены и увеличения производства.
равновесие может быть нарушено как факторами спроса, так и факторами предложения.
загибающаяся кривая предложения:
 [image: image27.wmf]
как распрямить загибающуюся кривую предложения? например, повышать заработную плату и понижать налоги.
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выигрыш потребителя обеспечивается доходами, превышающими значение точки экономического равновесия. выигрыш производителя обеспечивается меньшими затратами на производство. выигрывает тот товаропроизводитель, у которого ниже издержки производства и потребитель с более высокими доходами.
[image: image29.wmf]
пусть упал спрос на кожаные чемоданы. можно проследить цепочку изменений цен:
[image: image30.wmf]
тесты:
товары-комплементы:
а) хлеб и одежда
б) брюки и подтяжки
в) квас и кока-кола
г) шашлыки и баранина
ответ: б
товары-субституты:
а) теннисные ракетки и теннисные мячи
б) воздух и красота березы
в) книги Чейза и Семенона
г) хлеб и дом на берегу озера
ответ: в
эластичность спроса и предложения
эластичность - степень реакции спроса и предложения на изменение цены и дохода. коэффициент эластичности выражается как:
[image: image31.wmf]
апельсины, хлеб, мясо и инсулин. при резком возрастании цены начинают отдавать предпочтение более необходимым товарам (в частности, хлебу).
эластичность выше у товара, который менее нужен. товар, который нужен больше - жестко эластичен.
виды товаров по степени эластичности спроса:
- нормальный товар - эластичность e=1. напр. мясо, простая одежда..
- высокоэластичный e>1
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напр, книги, жилье, электроника..
- низкоэластичные. e<1
 [image: image33.wmf]
это товары первой необходимости. малый вес в бюджете; нет равноценных заменителей; товары, без которых потребитель находится в безвыходном положении (напр. алкоголь для алкоголиков)
ЛК №7, 9.03.2006
зачем предпринимателю знать степень эластичности спроса по цене? - для выбора цены.
на какие товары можно повышать цену? - на неэластичные: хлеб, метро, молоко... на предметы роскоши (но это для узкого круга).
в зависимости от эластичности спроса, предприниматели могут прогнозировать поведение своих потребителей.
нормальная эластичность:
[image: image34.wmf]
- следующий вид товаров по степени эластичности: товары стабильного спроса. e=0:
[image: image35.wmf]
это, например, искусственная почка, сердце и т.п. - такие товары, которые будут брать по любой цене, т.к. от этого зависит жизнь.
- товары Гиффина, или товары низкого качества - при повышении дохода от этих товаров отказываются (Гиффин - это английский статистик 18-го века)
задача:
цена возрастает с 5 до 6 грн, а величина спроса (объем покупок) - уменьшилась с 15 до 10 единиц.
1. валовой доход (прежняя цена) - 5*15=75
2. валовой доход (новая цена) - 6*10=60
если валовой доход повысился и цена понизилась, или наоборот - то это означает, что спрос на товар - эластичный.
если и валовой доход и цена повысились или понизились одновременно, то это - неэластичный спрос.
цена падает с 10 до 9 грн, а величина спроса - возрастает со 100 до 110 единиц.
- старый валовой доход = 10*100=1000, а новый - 9*110=990.
цена уменьшилась и валовой доход тоже уменьшился => это неэластичный товар.
перекрестная эластичность
[image: image36.wmf]
для взаимозаменяемых товаров e>0.
для взаимодополняемых товаров e<0 (напр., бензин и мотоциклы)
для нейтральных товаров e=0.
задача:
если цена товара выросла с 1.5 до 2 грн, а объем спроса при этом уменьшился с 1000 единиц до 900 единиц.
 [image: image37.wmf]
эластичность предложения показывает связь между изменением цены на товар и объемом его предложения. эластичность предложения зависит от степени загрузки производственных мощностей, от размера товарных запасов, от способности к инновациям коллектива. решающую роль в эластичности предложения играет фактор времени.
[image: image38.wmf]
мгновенный период - период реализации уже произведенного товара.
краткосрочный период - период, в который фирма подстраивается под спрос, используя существующие резервы (большая загрузка мощностей, интенсификация труда, продажа запасов)
долгосрочный период - период, в течение которого фирма меняет оборудование, открывает новые цеха, т.е. существенно перестраивает производство.
теория потребительского поведения
- дает более глубокое объяснение закону спроса и понимание, почему потребитель приобретает определенный набор товаров из имеющихся на рынке.
исследовал потребительское поведение Вильфредо Парето.
потребительское поведение - это процесс формирования спроса потребителей на различные товары и услуги, максимизируя пользу, минимизируя затраты. потребительское поведение зависит от дохода, субъективных предпочтений, наличия или отсутствия товаров.
Вильфредо Парето ввел такие категории:
- кривые безразличия - субъективная информация о предпочтениях потребителя, которая показывает все возможные комбинации товаров А и Б, дающие равное удовлетворение потребителям (одинаковая совокупная полезность).
- бюджетная линия - показывает различные комбинации двух продуктов, которые могут быть куплены при неизменной величине денежного дохода.
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возможны точки M и N, но оптимальное сочетание продуктов - в точке C.
в точке С - равновесное положение потребителя. это точка касания бюджетной линии и наивысшей из доступных потребителю кривых безразличия. наблюдается максимальная полезность для потребителя. в этой точке равноценная замена одного товара другим определяется уровнем их цены.
эффект дохода - если цена продукта падает, то реальный доход потребителя увеличивается, позволяя купить больше продуктов.
эффект замещения - потребители стремятся заменить более дешевым товаром другие продукты, которые стали теперь относительно дороже.
правило Парето: предельная полезность товара ....
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каждая последующая единица денежных затрат должна приносить одинаковую предельную полезность.
ЛК №8, 16.03.2006
ИЗДЕРЖКИ ПРОИЗВОДСТВА
1) понятие экономических издержек. альтернативная стоимость
2) структура производственных издержек: постоянные и переменные
3) теория маржинализма, предельные издержки. закон убывающей отдачи. определение объема производства по правилу максимизации прибыли.
4) динамика средних издержек производства. кратко- и долгосрочный период.
микроэкономика - это теория фирмы, которая изучает, как, сколько и какой продукции произвести, и как получить прибыль. цель предприятия - получение прибыли.
предпринимательство в СССР было ругательным словом, а это типичный тип поведения в рыночной экономике, для которого характерны инициатива в поиске наиболее эффективного использования ресурсов, готовность идти на риск в целях достижения прибыли.
в 21 веке повышается ценность в бизнесе производства нематериальных ценностей.
миссия бизнеса - его предназначение, как обеспечение радости потребителя. главная концепция в бизнесе - покупка на радость.
издержки производства - это затраты производственных ресурсов на производство товара (классификация ресурсов: труд, природа, капитал и предпринимательская способность). производственные ресурсы всегда ограничены, издержки производства в экономике связаны с отказом от возможности производства альтернативных товаров и услуг.
альтернативная стоимость любого ресурса, избранного для производства товара, равна его ценности при наилучшем (next-best) из возможных вариантов использования. предприниматель определяет вероятность успеха по вариантам использования ресурсов.
предположим, издержки 100 денежных единиц, какова ожидаемая прибыль? если производятся расчески, линейки, фломастеры и жетоны.
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здесь жетоны - альтернативная стоимость при производстве фломастеров.
бизнесмена ждет успех, если он стремится не только возместить затраты, а будет оценивать эффективность капитала по вариантам использования. учет альтернативной стоимости способствует рациональному использованию ресурсов, что отвечает удовлетворению общественных потребностей с минимальными потерями. экономические издержки производства - это те затраты, которые фирма обязана сделать, чтобы отвлечь ресурсы от альтернативных видов использования.
2) производственные издержки. они бывают нескольких видов:
- внешние (прямые, или явные) - это затраты ресурсов, приобретаемых у поставщиков
- внутренние (косвенные, неявные) - это альтернативные затраты использования ресурсов, принадлежащих владельцам фирмы.
пример:
имеется лишняя квартира. она может использоваться как склад, может быть продана, деньги положены в банк и получается процент, кроме того можно устроить казино, офис, или она может сдаваться в аренду.
нормальная прибыль - это минимальная плата, необходимая, чтобы удержать предпринимателя в данном виде деятельности. нормальная прибыль показывает естественность вознаграждения предпринимателя, идущего на риск, тратящего финансы, интеллект, для производства необходимых обществу товаров и услуг. цель фирмы - получение не только нормальной прибыли, а и сверхприбыли.
бухгалтерская прибыль - выручка от реализации продукции (цена*количество), за вычетом внешних издержек. (то, что нужно заплатить поставщикам, вычитается)
чистая прибыль - выручка от реализации за вычетом всех издержек (внешних, внутренних и нормальной прибыли).
пример:
учитель №1. средний годовой доход - 30 тыс.$
+ учитель №2. средний годовой доход - 30 тыс.$
+ в банке 300 тыс. от них 10% доход = 30 тыс. долларов -> в сумме доход - 30+30+30 = 90 тыс.$
альтернатива - цветочный магазин, два предпринимателя. ожидаемый доход - 700 тыс.$
издержки:
- з/п 300
- материалы 100
- аренда - 50
- налоги - 50
всего издержки - 500
бухгалтерская прибыль - 700-500=200
чистая прибыль=200-90=110
90 - это альтернативный доход. мы сравниваем то, чего мы лишились и то, что получаем.
денежные затраты, необходимые для данного объема производства, называются общие (total cost). они складываются из fixed cost + variable cost.
постоянные издержки (fixed cost) - денежные затраты, имеющие место даже тогда, когда производство не осуществляется вовсе. это оплата по облигациям (долги); плата за землю; затраты на покупку оборудования или амортизационные отчисления, необходимые для поддержания в рабочем состоянии здания и оборудования; страховые взносы; охрана, замок; жалование высшему управленческому персоналу.
переменные издержки (variable cost) - такие, величина которых меняется в зависимости от объемов производства. это сырье и матералы; топливо и энергия; заработная плата работникам.
 [image: image42.wmf]
динамику издержек производства лучше всего отражает показатель средних издержек (average - average total cost, average fixed cost, average variable cost).
ATC=(FC+VC)/Q
AFC=FC/Q
AVC=VC/Q
поскольку постоянные издержки независимы от объема выпуска, то средние постоянные издержки будут сокращатья по мере выпуска продукции.
(график средних издержек производства):
[image: image43.wmf]
средние переменные издержки сначала снижаются, что отражает вовлечение ресурсов на стадии их недоиспользования и рост эффективности, но после определенного момента отдача уменьшается, поскольку достигнут предел загрузки мощностей и начинает действовать закон убывающей отдачи.
закон убывающей отдачи: по мере увеличения объема переменного ресурса, присоединяемого к фиксированному, начиная с определенного уровня общий объем продукции сокращается.
условия действия закона убывающей отдачи:
уровень технологии неизменен, единицы переменного ресурса однородны, другие производственные ресурсы постоянны
ЛК №9, 23.03.2006
[image: image44.wmf]
- график безубыточности
цена = издержки + доля прибыли
точка безубыточности показывает количество продукции, продажа которой перекроет издержки на разработку и будет получена прибыль.
 [image: image45.wmf]
пример (парикмахерская):
2400 / (7 - 5) = 1200 стрижек за 6 месяцев
1200 * 6 = 200
200 / 20 = 10 - не менее 10 стрижек в день
игра "фабрика пиццы":
    [image: image46.wmf]
раунд 1:
один работник сделал две пиццы
раунд 2:
два работника - три пиццы
раунд 3:
три работника - тоже три пиццы
вывод: анализ средних издержек производства позволяет определить, сколько произвести продукции при оптимальном количестве ресурсов.
дальше увеличивать количество работников не имеет смысла при текущем количестве орудий труда.
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3) теория маржинализма
теория маржинализма показывает производство дополнительных единиц продукции, на которые требуются дополнительные затраты ресурсов.
граничные (marginal) затраты - это добавочные издержки, которые требуются для производства каждой единицы продукции сверх определенного количества
граничные затраты =[image: image48.wmf][image: image49.wmf][image: image50.wmf][image: image51.wmf][image: image52.wmf][image: image53.wmf]
кривая marginal cost пересекает кривые AVC и ATC в точках их минимальных значений
  [image: image54.wmf]
это объясняется тем, что пока добавочная величина, присоединяемая к сумме общих издержек, меньше средней величины этих издержек, показатель средней величины издержек уменьшается, и наоборот - когда добавочная величина, присоединяемая к сумме общих издержек, больше их средней величины - показатель возрастает.
игра "сказка":
 [image: image55.wmf]
правило максимизации прибыли: MR [image: image56.wmf] MC.
(TR [image: image57.wmf] TC)
фирма будет увеличивать выпуск до того момента, пока дополнительные затраты на производство дополнительной единицы продукции не сравнятся с предельным доходом от ее продажи. если фирма может оплатить только постоянные издержки, то ее прийдется закрывать (иными словами, точка закрытия фирмы - это равенство цены и средних переменных издержек: p = AVC).
на к/р на лекции будет:
показать положение кривых, если
1. фирма имеет прибыль:
[image: image58.wmf]
2. убыток:
[image: image59.wmf]
ЛК №10, 30.03.2006
игра "лесоповал"
дана зарплата работников - 53$.
доход от сваленного дерева - 20$.
[image: image60.wmf]
вопрос - сколько нанять работников, чтобы получить максимальную производительность труда?
ответ - 4.
4) динамика издержек производства
различают краткосрочный период - это такой период, в течение которого фирма увеличивает объем производства при неизменных капитальных ресурсах, изменяя численность трудовых и природных ресурсов.
и долгосрочный период - это такой период, в течение которого фирма увеличивает объем производства за счет изменения производственных мощностей.
издержки краткосрочного периода - постоянные и переменные. в долгосрочном периоде все издержки являются переменными.
график долгосрочных издержек производства:
[image: image61.wmf]
кривая долгосрочных средних издержек производства состоит из участков кривых краткосрочных средних издержек. каждая точка "ухабистой кривой" показывает величину наименьших издержек производства единицы продукции для каждого объема производства, при условии, что фирма имеет достаточно времени для изменения размера производства. эта кривая имеет плавную дугообразную форму. дугообразность Long ATC объясняется положительным и отрицательным эффектом масштаба.
положительный эффект - это ситуация, при которой объем производства в фирме растет быстрее, чем затраты на ресурсы. это связано с:
а) специализацией труда
б) эффективностью использования капитала
в) производством побочных продуктов
отрицательный эффект масштаба - ситуация, при которой рост объема производства отстает от роста затрат, что связано с:
а) снижением качества продукции
б) ухудшением условий прохождения информации (волокита, противоречивые решения)
в) рост расточительства (в этом случае нужна децентрализация)
типы кривых для разных отраслей производства:
[image: image62.wmf]
а) если положительный эффект масштаба исчерпывается быстро, а отрицательный эффект масштаба удален, то этот график характерен для отраслей, в которых могут конкурировать мелкие, средние и крупные предприятия. таких отраслей большинство.
б) положительный эффект масштаба - продолжительный, а отрицательный - отдален. это характерно для отраслей крупных производств (тяжелого машиностроения, добывающей промышленности...)
в) если положительный эффект исчерпывается быстро, то эффективны только малые предприятия (напр., эксклюзивная одежда...)
факторы роста прибыли:
- рост производительности труда, что уменьшает расходы на оплату труда
- интенсификация использования производственных мощностей, что снижает амортизационные расходы
- экономия материальных ресурсов
- сокращение расходов на управление
- рост качества продукции
основа всех факторов увеличения прибыли - это научно-технический прогресс.
МОДЕЛИ РЫНКА
1) типы рыночных структур
2) установление цены при различных типах структур
3) антимонопольное законодательство
английская экономистка Джоан Робинсон с экономистом Фредериком Чемберлином ввели в оборот понятие "тип рыночной структуры".
типы рыночных структур:
1. совершенная конкуренция - это состояние рынка, когда изменение цены - результат изменения рыночной ситуации, т.е. соотношение спроса и предложения влияют на цену.
  а) свободная конкуренция
2. несовершенная конкуренция - цена изменяется от любых других причин, не только от конъюнктуры рынка (соотношения спроса и предложения). на цену может влиять государственное регулирование, профсоюзы, монополии.
 а) монополия
 б) олигополия
 в) монополистическая конкуренция
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ЛК №11, 6.04.2006
достигнуть больших доходов можно следующими путями:
- снизив издержки, если вы в модели свободной конкуренции
- примкнуть к монополии
- примкнуть к олигополии
- понять свои конкурентные преимущества и подороже это продать
Модели рынка:
1. чистая (свободная) конкуренция
- фирмы действуют разобщенно, продукция стандартизирована, особого различия цен от качества нет, производитель соглашается с установившейся на рынке ценой. прибыль возможна если издержки производства меньше цены. товаропроизводитель имеет только нормальную прибыль.
 [image: image64.wmf]
чистая конкуренция характерна для сельского хозяйства, фондовых бирж и рынка иностранной валюты
2. монополия
- это такое предприятие, которое производит большинство продукции данной области. классически это 51% (но сейчас такого добиться очень сложно)
возникновению монополий способствовало:
- технические изобретения (двигатель внутреннего сгорания, паровой двигатель, самолет, радио - 1895г, телефон - 1876г, красители и т.д...)
- мировые экономические кризисы (1873г, 1900-1903гг..) - гибли много мелких предприятий, а выживали только крупнейшие
способы появления монополий:
- концентрация производства - это рост объемов производства за счет накопления прибавочного продукта (т.е. прибыль от фирмы предприниматель вкладывает опять же в развитие фирмы)
    [image: image65.wmf]
- централизация производства - рост производства за счет слияний и объединений.
  [image: image66.wmf]
формы монополий:
- кортель - сохраняется производственная и коммерческая самостоятельность; временный договор о ценах и долях на рынке
- синдикат - нет коммерческой самостоятельности (т.е. производство вместе, а продают отдельно)
- трест - утрата и производственной и коммерческой самостоятельности
- концерн - объединение фирмы при помощи "системы участия":
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диверсификация производства - создание межотраслевых корпораций, технологически не связанных
монополия диктует цены, сокращая объем выпуска продукции:
[image: image68.wmf]
барьеры для вступления в отрасль:
- масштабы производства, которые диктуются современными технологиями
- патенты и лицензии, закрепляющие исключительное право фирмы на производство и продажу продукции
- сырьевая монополия - естественная ограниченность ресурсов и целесообразность удовлетворения общих потребностей из одного источника (газ, почта, вода, теплоснабжение, электроэнергия...)
монополия максимально ущемляет права потребителей, поэтому государство пытается контроллировать монополии. существует антимонопольное законодательство.
в США в 1890г. был принят закон Шермана о запрете сделок, ограничивающих свободную торговлю
1914г. - закон Клейтона - запрет слияний, ослабляющих конкуренцию.
1992г. - в Украине принят закон "про обмеження монополізму".
метод ценовой дискриминации - это продажа продуктов разным покупателям по разным ценам, учитывая их покупательную способность.
3. монополистическая конкуренция
- характеризуется значительной дифференциацией продукции и неценовой конкуренцией.
дифференциация продукции - связана с уникальностью и оригинальностью продукта, различием названий, торговых марок (брендов) на аналогичную продукцию (могут быть действительные, а могут быть мнимые различия). важно убедить потребителя в преимуществах вашего товара. спрос перестает быть чем-то данным, а становится объектом активного формирования.
неценовая конкуренция - для нее характерно увеличение ассортимента продукции, дальнейшее совершенствование товара (экзотическая упаковка, скидки, гарантии качества, послепродажный сервис), увеличение качества и количества рекламы
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- отличие от предыдущего графика только в том, что этот круче
4. олигополия
- ведущие фирмы согласовывают производственную и коммерческую политику, развито лидерство в ценах (т.е. негласная взаимозависимость (взаимное согласование) цен крупнейших компаний, а не пульсация цены в зависимости от спроса и предложения).
ломаная кривая спроса:
[image: image70.wmf]
возможна тактика присоединения к цене лидера (на первом отрезке лидер D'', на втором - D'), или ее игнорирование.
показатели, измеряющие степень концентрации отрасли:
- индекс Лернера:
[image: image71.wmf]
в условиях чистой конкуренции p=MC=MR. чем больше разрыв между ценой и предельными затратами, тем больше монопольная власть.
- индекс Герфинделя
ЛК №12, 13.04.2006
характерные черты:
взаимозависимость фирм - характерна для олигополии
распространение сырьевой монополии - характерно для монополии
свободное вступление и выход из отрасли - характерно для свободной конкуренции и монополистической конкуренции
широкая дифференциация продуктов - монополистическая конкуренция
барьеры для вступления в отрасль - олигополия и монополия
много фирм в отрасли - свободная конкуренция и монополистическая конкуренция
тенденция к согласованию цен в отрасли - олигополия
невозможность контроля за ценой со стороны любой фирмы - чистая конкуренция (монополистическая конкуренция тоже близка к этому)
уникальность производимой продукции - монополистическая конкуренция и монополия
значительный контроль за ценой - монополия и олигополия
неценовая конкуренция - олигополия и монополия
значительные расходы на рекламу - монополистическая конкуренция
ценовая дискриминация - монополия
использование преимуществ крупного производства - монополия и монополистическая конкуренция
потенциальная конкуренция - это возможность появления новых фирм на рынке. давление потенциальных конкурентов нейтрализует антиконкурентный характер монополии и торможение технического прогресса. нужно "воровать" у себя же идеи быстрее, чем конкурент. пример - фирма Gilette с одним лезвием, с двумя лезвиями... - пока конкурент не нашел что-то новое, они сами создают что-то новое.
жизненный цикл товара (компьютерной программы) - 6 месяцев.
РЫНКИ ПРОИЗВОДСТВЕННЫХ РЕСУРСОВ
план:
1) особенности рынка производственных ресурсов
2) рынок капитала
3) рынок природных ресурсов
4) рынок труда, зарплата, безработица
5) теории образования прибыли
1) особенности рынка производственных ресурсов
а) спрос на производственные ресурсы производен, вторичен, от спроса на готовые товары и услуги. спрос на готовые товары и услуги определяется потребительским выбором.
б) на рынке ресурсов определяются доходы владельцев ресурсов.
виды ресурсов  -  виды доходов:
1. труд  -  получает зарплату
2. природа  -  рента
3. капитал  -  процент (дивидент)
4. предпринимательская способность  -  прибыль
фирмы играют роль покупателей ресурсов, а население играет роль продавца ресурсов. (на рынке готовых продуктов эти роли меняются)
в) производственные ресурсы не переходят в собственность покупателя, а лишь арендуются, т.е. временно используются на условиях возмездности
г) на рынке ресурсов определяется вариант технологии производства товаров и услуг. т.е. больше труда, меньше техники (это Украина или Китай). больше техники, меньше труда (это Европа).
! фирмы определяют количество покупаемого ресурса, сравнивая затраты на дополнительную единицу фактора и дополнительный доход от продукта данного фактора, т.е. marginal factoring cost и marginal factoring product соотносятся как MFC<MFP.
задача:
в конкурентній галузі допускаємо, що граничний грошовий продукт останнього пекаря пончиків, прийнятого на роботу, становить 35 грн;
граничний грошовий продукт останнього пекаря заварних тістечок становить 15 грн.
пекарня повинна платити пекарю пончиків 40 грн, а пекарю тістечок - 10 грн.
(що потрібно робити пекарні для найкращого прибутку?)
решение:
пон  40  35  -3
тіс  10  15  +5
треба прийняти на роботу менше пекарів пончиків и більше заварних тістечок.
 [image: image72.wmf]
2) рынок капитала
капитал - это набор орудий труда, позволяющий увеличить эффективность труда человека.
выделяют капитал в двух формах - физической и экономической.
как физическая форма - это машины, оборудование, транспортные средства и т.д.
экономическая форма - это вложение денежных средств в бизнес
разграничение капитала как функции и как собственности возможно благодаря долевой собственности в форме акционирования и партнерства.
ценность товара-капитала состоит в способности приносить доход от вовлечения в экономический оборот.
инвестиции - это вложения денежных средств в производство, в дополнительные орудия труда, увеличение материальных запасов, повышение квалификации работников.
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номинальная ставка процента - это ставка, выраженная в гривнах по текущему курсу
реальная ставка процента корректируется на момент инфляции
спрос на инвестиции - как трепетная лань, выходящая на водопой. зависит от лизинговой стоимости оборудования.
лизинг - это аренда оборудования с помощью банков
лизинговая стоимость оборудования и норма банковского процента взаимосвязаны: при низкой ставке в банке, выгодно вкладывать деньги в производство. принимая решение об инвестировании средств в производство, фирмы сравнивают сегодняшние затраты и будущие доходы от капиталовложений. альтернативными затратами сегодняшних вложений в оборудование являются доходы, которые могли быть получены в виде процентов в банке. ожидаемые через N лет доходы от капиталовложений следует уменьшить на величину возможных доходов от стабильных банковских процентов, и эта процедура называется дисконтированием.
(формула дисконтирования есть в навчальному посібнику на стр. 34)
3) рынок природных ресурсов
особенностью рынка природных ресурсов является их невоспроизводимость, т.е. предложения этих ресурсов абсолютно неэластичны:
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если увеличивается земельная площадь за счет мелиорации, то это использование капитала, а не природных ресурсов, и доход на такой ресурс - это процент на капитал.
земля - это не классический товар, т.е. не является продуктом труда человека. но покупается и продается. земля не подлежит износу при рациональном использовании.
экономическая рента - это доход, возраграждающий участие в экономическом обороте фактора, предложение которого совершенно неэластично.
ЛК №13, 20.04.2006
цена земли = (рента / банковский процент) * 100%
цена земли - это рента, сумма которой при данной норме процента будет приносить доход, равный годовой ренте с данного участка.
землевладелец получает ренту, арендатор получает прибыль, а наемный труд, который используется на земле, получает заработную плату.
дифференциальная рента первого года связана с различием в плодородии и местоположении участков земли (это называется "естественное плодородие").
цена сельхозпродуктов определяется затратами на худших участках, а средние и лучшие дают дополнительный доход, то есть ренту.
дифференциальная рента второго рода связана с дополнительными вложениями труда и капитала на улучшение качества земли ("экономическое плодородие").
абсолютная рента связана с частной собственностью на землю и большей долей ручного труда, чем в промышленности.
монопольная земельная рента связана с особыми климатическими условиями. например, в провинции Шампань во Франции выращивают особый сорт винограда, которого больше нет нигде. цена продуктов с "особой" земли определяется платежеспособностью потребителя.
возможно альтернативное использование земли, т.е. это строительство и добывающая промышленность. в строительстве важна близость к центру, или же экологически чистые участки.
4) рынок труда
работники - это не только специалисты определенной квалификации, но и люди с определенным опытом, мотивами к труду, психологией. работодатели ищут работника не только компетентного, но и общительного, умеющего работать в команде, способного к переобучению и умеющего "стучать в дверь", то есть давать креатив, новые проекты.
труд имеет экономическую ценность, т.к. создаются материальные и нематериальные ценности. а также труд имеет социальную ценность, т.к. определяет статус человека. цена и количество занятого труда определяются спросом со стороны фирм и предложением со стороны временно незанятых людей.
график определения заработной платы:
[image: image75.wmf]
если уровень зарплаты повысится с W[image: image76.wmf] до W[image: image77.wmf], то предложение увеличится, а спрос на труд сократится. если зарплата понизится c W[image: image78.wmf] до W[image: image79.wmf], то предложение труда сократится, а спрос на труд увеличится.
спрос на труд зависит от спроса на готовые товары и услуги, а также от производительности труда, причем обратно пропорционально.
фирма будет нанимать дополнительных работников, если предельный продукт этого дополнительного работника будет превышать предельные издержки. пример: если 1 час прополки капусты увеличивает урожай на 10 кг, а 1 кг стоит 1 грн, то зарплата работника в час должна быть не выше 10 грн.
предложение труда зависит от выбора работника - трудиться или отдыхать.
при низких ставках зарплаты работники отказываются от досуга и нанимаются на работу. но при высокой заработной плате возрастает цена досуга.
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на рынке труда при высоких заработных платах возрастает предложение труда работников из других сфер. то есть загибающаяся кривая (см. график) разгибается.
предложение труда зависит от численности населения, от доли в нем трудоспособного населения, от трудового законодательства.
количество труда зависит от эмиграции (выезд) и иммиграции (въезд).
заработная плата - это цена, уплачиваемая за единицу времени услуг труда, идет на приобретение жизненных благ для восстановления израсходованной рабочей силы; это часть общего дохода общества, или доля национального дохода, выделяемая человеку.
статистика на 2001 год:
страна  -  производительность труда  -  средняя зарплата
США  -  60,7 тыс.$/чел в месяц  -  2800$ в месяц
Бельгия  -  54,3 тыс.$/чел в месяц  -  2400$ в месяц
Франция  -  52,4 тыс.$/чел в месяц  -  2550$ в месяц
Китай  -  47,1 тыс.$/чел в месяц  -  120$ в месяц
Англия  -  44,6 тыс.$/чел в месяц  -  2700$ в месяц
Польша  -  20,7 тыс.$/чел в месяц  -  500$ в месяц
Россия  -  11,1 тыс.$/чел в месяц  -  150$ в месяц
номинальная зарплата - это сумма денег, полученная в кассе за час, неделю, месяц...
реальная зарплата - это количество товаров и услуг, которые можно приобрести на номинальную зарплату с учетом инфляции.
дифференциация заработной платы (различия) - различия, связанные с подготовкой, отличием квалификации, не денежными условиями труда, уникальностью способностей, удачей.
ЛК №14, 27.04.2006
безработица
безработица - это временная незанятость экономически активного населения
рабочая сила - это трудоспособное население, кроме детей до 16 лет, пенсионеров, людей находящихся в тюрьме, психически больных..
полная занятость - когда 100% рабочей силы имеют работу
для полной занятости характерна низкая производительность труда и неэластичность предложения.
эффективная занятость - это оптимально минимальная занятость, приносящая максимум дохода предпринимателю
естественный уровень безработицы - это уровень, при котором реально произведенный общественный продукт равен потенциальному. наиболее полно используются трудовые ресурсы (около 5% безработицы). число ищущих работу соответствует числу свободных рабочих мест.
кривая Филлипса (1958г):
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типы безработицы:
1. фрикционная (промежуточная) - связана с добровольной сменой этапов жизни, например, переезд из города в город, уход и воспитание за детьми, период ожидания работы и переобучения
2. структурная - связана с изменением технологий (напр., появились двигатели внутреннего сгорания, и кучеры уже не нужны)
3. сезонная - связана с временами года
4. циклическая - связана со спадом деловой активности (или кризисом). циклическая безработица равна 0 при естественном уровне безработицы, т.е. естественный уровень безработицы - когда нет кризиса.
скрытая безработица - характерна для Украины. предприятия не увольняют работников, а переводят их на неполную рабочую неделю, отпускают в неоплачиваемый отпуск и т.п.
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последствия безработицы:
1. социальные потери (квалификации, самоуважения, упадок морали, распад семей, преступность)
2. экономические потери - выражаются в недопроизводстве общественного продукта. закон Артура-Оукена: 1% прироста безработицы сверх ее "естественного уровня" ведет к 2.5% отставанию фактического общественного продукта от потенциального.
вывод: нужна активная социальная политика государства, чтобы минимизировать безработицу. например, помощь мелкому бизнесу, больше информации о рынке, более жесткое пенсионное законодательство (чтобы пенсионеры не работали), система переобучения
5) источники прибыли
1. Карл Маркс: прибыль - это неоплаченный труд наемной рабочей силы, присваиваемый эксплуататором
2. теория факторов производства: прибыль - это возраграждение за участие в экономическом обороте специфического фактора предпринимательской способности
3. прибыль обеспечивается монополией
тест:
виды дохода (зарплата, прибыль, процент на капитал или рента)
трансферты (вид дохода) - это то, что дается не за что-то, а просто так
Мери получила 365$ по банковскому капиталу - процент
Уолкер получил столько-то долларов от туристов, которые занимали его дом.. - рента
Террис получил 600$ чаевых за год официантом - зарплата
250$ дивидендов - процент на капитал
человек получил 5000$ как лучший продавец - зарплата
случайно нашел слиток золота - рента
НАЦИОНАЛЬНЫЙ РЫНОК И ЕГО РЕГУЛИРОВАНИЕ
план:
1) равновесие национального рынка и макроэкономические теории его регулирования
2) потребление как фаза воспроизводства. кривая Лоуренца
3) сбережение. его мотивы и функции. инвестиции
1)
совокупный спрос (aggregate demand) и совокупное предложение (aggregate supply) определяют изменения основных макроэкономических показателей
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перемещение кривой совокупного спроса влияет на динамику реального общественного продукта и уровень цен.
AS1-AS2 - реальный общественный продукт увеличивается, а уровень цен неизменен
AS2-AS3 - реальный общественный продукт изменяется несущественно, а уровень цен увеличивается
AS3-AS6 - реальный общественный продукт не изменяется, а уровень цен резко увеличивается, т.е. наблюдается инфляционный процесс
Олег Гаврилишин (экономист; с Украины) подчеркнул, что экономический рост зависит не только от количества и качества трудовых и природных ресурсов, но и от уровня технологии, от социально-культурной атмосферы страны (традиционно здоровое отношение к труду, уважение к новаторам науки, культуры, промышленности; отсутствие запретов на деятельность, рассмотрение благосостояния как желательного с точки зрения общества)
макроэкономические теории регулирования экономики:
1. Жан Батист Сей: предложение рождает спрос, и если спрос падает, то равновесие будет достигнуто за счет снижения цен
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2. (в 20 веке) Джон Меннард Кейнс: предложение не саморегулируется спросом, цены и зарплата неэластичны в сторону их понижения, т.е. действует эффект храповика
в следствие несовершенной конкуренции, рынок не возвращается к равновесию при полной занятости.
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сокращение производства длительное время - это кризис,  и необходимо активное государственное регулирование экономики. государство переходит от роли ночного сторожа к роли активной охраны.
мотором экономического развития является совокупный спрос
[image: image86.wmf]
ЛК №15, 11.05.2006
3. Милтон Фридмен и его теория монетаризма. "деньги важнее всего":
- главное - предложение (а не спрос, как у Кейнса) и борьба с инфляцией
с точки зрения Фридмена, правительство должно ежегодно увеличивать массу денег на процент увеличения ежегодного продукта. больше правительство не должно ничем заниматься, не должно вмешиваться в экономику.
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4. теория Роберта Лукаса - теория рациональных ожиданий:
люди действуют рационально, анализируют информацию, прогнозируют последствия. саморегулирующиеся способности людей реализуются через рынок. люди не ошибаются дважды. вывод: лучше вообще ничего не делать.
слабые стороны этой теории:
- все люди неспособны правильно прогнозировать экономические события
- рынки - не чисто конкурентные. на рынок влияют, кроме саморегулирующихся сил, профсоюзы, союзы предпринимателей и государство
2) потребление как фаза воспроизводства
в модели Кейнса регулирования экономики, мотором экономического развития является совокупный спрос, который равен сумме потребительских расходов C и инвестиций бизнеса I:
AD=C+I
потребление - это начальная и заключительная фаза воспроизводства. без потребления производство теряет смысл. но потреблять можно только то, что произведено. производство рождает новые потребности, но, по мере удовлетворения сложившихся потребностей, возникают новые.
формы потребления:
1. производительное потребление - использование средств производства в процессе производства, для создания продуктов
2. непроизводительное потребление - это расходы на приобретение готовых товаров и услуг, необходимых для жизнедеятельности человека. непроизводительное потребление бывает индивидуальное или общественное (совместное; это, например, уборка мусора, ремонт крыши, расходы на науку и т.д.).
уровень потребления в стране отдельных слоев определяется характером распределения жизненных благ, которые определяются государством (социальная политика) и рынком (по результатам труда).
кривая Лоуренца ("лук" Лоуренца):
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точки на биссектрисе показывают уравнительное распределение дохода по группам населения.
чрезмерное растягивание кривой Лоуренца приводит к социальной нестабильности.
доход - это центральный фактор национального потребления; означает приток денег в течение периода времени.
постоянный доход - это средний доход, который получает человек не смотря на "экономическую погоду".
пороговый доход - это уровень дохода, при котором домохозяйство полностью потребляет полученные доходы (сбережения равны 0).
выделяют категории:
средняя склонность к потреблению (ССП) = потребление / доход
средняя склонность к сбережению (ССС) = сбережение / доход
ССП + ССС = 1
еще есть предельная склонность к потреблению:
ПСП = [image: image89.wmf] потребление / [image: image90.wmf] доход
предельная склонность к сбережению (ПСС) = [image: image91.wmf] сбережение / [image: image92.wmf] доход
ПСП + ПСС = 1
график кривой потребления:
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эффект богатства: из двух потребителей с одинаковым доходом тратит больше тот, у кого больше денег в банке.
качественные схемы поведения: бедные тратят больше денег на питание и жилье, а богатые - на развлечения, туризм..
сбережения
сбережения - это сумма текущего дохода, который не используется на потребление. мотивы сбережения: ради непредвиденных случаев, крупных покупок, безработица, болезни, страх потерять капитал в банке.
факторы, влияющие на деление дохода на сбережение и потребление:
- размер дохода
- уровень цен и налогов
- ожидание
- размер потребительской задолженности
инвестиции - это вложение средств в дополнительное оборудование, здания, транспорт, рабочую силу.
законы инвестирования: развитие экономики требует превышения объема производства над текущим потреблением, производительным и личным.
виды инвестиций: государственные, частные, прямые (в основной капитал и товаро-материальные ценности), портфельные (покупка акций)
мотивы инвестиций:
- конкуренция
- желание максимизировать прибыль
факторы, влияющие на инвестиции:
- реальная ставка банковского процента
- ожидаемая норма прибыли
график инвестиций:
 [image: image94.wmf]
ЛК №16, 18.05.2006
Инвестиции зависят от:
- структуры издержек производства
- от технологических инноваций
- налоговая политика
- интуиция предпринимателя
венчурный капитал
прирост инвестиций увеличивает общ. продукт в расширяющейся или мультиплицирующей сумме.
мультипликатор - коэффициент, отражающий соотношение между инвестициями и объектов производства.
акселератор - коэффициент, отражающий что в условиях стабильности производства, прироста потребления увеличиваются инвестиции
сберегают деньги одни субъекты рынка, а инвестируют другие. сберегают - потребители, а инвестируют - производители.
МЕХАНИЗМ ФУНКЦИОНИРОВАНИЯ НАЦИОНАЛЬНОЙ ЭКОНОМИКИ
1) цели и результаты функционирования национальной экономики
2) экономический рост
3) система национальных счетов: ВНП, ВВП, НД, ЧНП, дефлятор ВНП. методы их расчета.
1) цели нац.экономики:
- эффективность (выражается в ВВП, НД и экономическом росте)
- справедливость (минимум безработицы)
- стабильность (минимум инфляции)
- благосостояние народа (превышение экспорта над импортом)
Результат: уровень развития производственных ресурсов - экономия времени, степень разделения и интеграции труда, производительность труда.
итоговый критерий экономического прогресса - личность человека.
национальное богатство: сумма материальных и нематериальных благ общества: накопленные за всю его историю производственные фонды, фонды соц.сферы, земля и ее недра, личное имущество населения, духовный потенциал общества.
Экономический рост измеряется объемом общественного продукта, и объемом общественного продукта на душу населения.
источники экономического роста:
- рост трудозатрат
- рост производительности труда
типы экономического роста:
1. экстенсивный тип. экономический рост достигается благодаря количественному росту производственных ресурсов на прежней технической основе. (пример - распашка целины в послевоенные годы)
2. интенсивный тип - экономический рост благодаря качественному совершенствованию производственных ресурсов на основе научно-технического прогресса.
3)
изменение благосостояния общества измеряется объемом совокупного производства товаров и услуг.
ВНП (валовой национальный продукт) - совокупная рыночная стоимость всего объема конечного производства товаров и услуг в экономике за 1 год. под конечными понимаются товары и услуги, которые куплены для пользования, а не для дальнейшей обработки или перепродажи. большинство произведенных продуктов являются сложными, т.е. проходит несколько производственных стадий. отдельные комплектующие покупаются и продаются несколько раз. чтобы избежать многократного учета частей продукта, который "перепродали", при подсчете ВНП учитывается только рыночная стоимость конечных продуктов, исключая промежуточную продукцию. если их учитывать, в стоимости конечных продуктов появляется "двойной счет".
первый метод подсчета ВНП - сумма добавленной стоимости, созданной каждой фирмой.
добавленная стоимость - это рыночная цена объема продукции, произведенного фирмой за вычетом стоимости потребленных материалов, приобретенных у поставщиков.
второй метод - ВНП как сумма всех расходов, необходимых для того, чтобы выкупить на рынке весь объем ВНП.
третий метод - сумма всех доходов, полученных при создании ВНП.
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при подсчете ВНП исключаются непроизводственные сделки, финансовые сделки (трансфертные выплаты из госбюджета ветеранам, многодетным семьям и т.д.; частные трансфертные платежи; купля-продажа ценных бумаг; перепродажа подержаных вещей; продукция домашнего хозяйства; оборот теневой экономики).
ВНП, исчисленный в текущих ценах, называется номинальный ВНП.
реальный ВНП - ВНП, исчисленный в неизменных ценах базового года (1990, или 2000, например)
дефлятор ВНП - это отношение номинального к реальному объему ВНП, что характеризует инфляционные процессы.
реальный_ВНП = номинальный_ВНП / индекс_цен_с_сотыми_долями.
ВНП - подсчет по национальному признаку (т.е. поступление от украинских фирм, где бы они ни находились)
ВВП (валовой внутренний продукт) - подсчет по территориальному признаку. это общая стоимость товаров и услуг, произведенных внутри страны.
чистый национальный продукт (ЧНП) = ВНП - амортизация_капитала.
национальный доход = ЧНП - косвенные_налоги_на_бизнес_и_государственные_субсидии
личный доход = национальный_доход - Д1 + Д2
Д1 - заработанный, но не полученный доход
Д2 - полученные доходы, но не связанные с трудовой деятельностью (пенсии, субсидии, трансфертные платежи...)
трансфертные платежи - выплаты домохозяйством, без предоставления товаров и услуг с их стороны
располагаемый доход = личный_доход - налоги
ЛК №17, 25.05.2006
3 типа экономики - растущая, статичная и стагнирующая (сокращающаяся)
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к инвестициям относятся:
1. покупка машин, оборудования предпринимателями
2. все строительство
3. изменение запасов, т.е. непотребленный продукт в конце года будет расходоваться на получение дохода в след.году (он рассматривается как инвестиция в будущий доход)
(валовые инвестиции - состоят из амортизации и чистых инвестиций на прирост)
МАКРОЭКОНОМИЧЕСКОЕ РЕГУЛИРОВАНИЕ ЭКОНОМИКИ
1) цикличность экономического развития
2) экономические функции государства
3) инструменты фискальной и монетарной политики
1) цикличность - закономерность рыночной экономики. характеризуется периодическим увеличением или падением деловой активности (экономический рост, инфляция и безработица)
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I - кризис
II - депрессия
III - оживление
IV - подъем
различают малый или товарный кризис (до 5 лет, но это устаревшие числа) - быстрое развитие производства обгоняет платежеспособный спрос. спрос более динамичен, чем предложение
средний или промышленный цикл (около 10 лет) - связан с изменением спроса на средства производства. материальная основа этого цикла - физический и моральный износ оборудования
большие циклы в экономике (около 50 лет) - их сформулировал Николай Дмитриевич Кондратьев. материальная основа больших волн в экономике с его точки зрения - замена базовых технологий и поколений машин. различают нисходящую волну (25 лет) - накопление массы научно-технических достижений; и восходящую волну - распространение новых технологий и изменение структуры производства.
восходящая волна            нисходящая волна
I. 1789-1814  массовое производство  1814-1849
II. 1849-1873  появление монополий   1873-1896
III. 1896-1920   гос.регулирование    1920-1948
IV. 1948-1974        ТНК                      1974-1998
V. 1998-2020 информационные технологии 2020-2052
последствия цикличности - разрушение производительных сил. но есть и созидательная функция - расчистка места для новых технологий.
2) экономические функции государства:
1. предоставление общественных благ
общественный товар - это товар, который рынок не намерен производить в достаточном количестве. для него характерны две черты - неделимость (многие люди потребляют товар одновременно), неисключимость из потребления. примеры: маяк в бухте, библиотеки, музеи, пожарная охрана, армия, борьба с паводками...
существует проблема фрирайдеров - пользование общественными благами не неся никаких затрат. их финансирует государство.
игра "жизнь у озера".
2. исправление ошибок рынка в случаях его несостоятельности: цикличность, неравенство доходов, загрязнение окружающей среды, диктат монополий, отсутствие информации о рынке, групповые выгоды в ущерб большинству
Рональд Коуз получил нобелевскую премию за корректировку негативных эффектов.
а) корректировка отрицательных побочных эффектов. отрицательный побочный эффект возникает тогда, когда производство или потребление товара имеет нежелательные последствия для людей, непричастных к сделке (для третьей стороны). в этом случае государство может ввести налоги, чтобы уменьшить производство, а соответственно и минимизировать негативные эффекты.
химический комбинат, сбрасывающий отходы в реку:
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б) положительный побочный эффект - производство или потребление товаров или услуг умножает богатство третьей стороны. в этом случае его нужно субсидировать государством.
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игра "булавки дружбы".
3. правовое обеспечение выполнения законов и контрактов
1906 год - в США принят закон о чистых пищевых продуктах (на упаковке нужно писать срок годности, состав и т.д).
4. поддержка конкуренции.
в 1890 году в США принят закон Шермана, ограничивающий монополии.
5. перераспределение дохода для обеспечения стабильности экономической системы (т.н. "эффект Робин-Гуда"). государство из кармана богатых берет больше налогов для оказания помощи бедным
6. стабилизация экономики. снижение уровня безработицы, инфляции и стимулирования экономического роста. инструмент - фискальная и монетарная политика.
фискальная политика - политика формирования гос.бюджета и расходования его средств
ЛК №18, 1.06.2006
налоги - обязательные платежи, взимаемые государством с физических и юридических лиц
принципы налогообложения (их сформулировал Адам Смит):
1. определенность - т.е. неизменный процент, а не чехарда
2. удобство сбора - т.е. желательно собирать один раз в год
3. стимулирующая функция
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"овцу нельзя стричь ниже шерсти". если налоги слишком большие, экономика уходит в тень и вообще ничего не платит государству
монетарная политика - это государственное воздействие на величину денежных средств, которое влияет на совокупный спрос, а косвенно на занятость и деловую активность.
три инструмента монетарной политики:
1. учетная ставка национального (центрального) банка
учетная ставка взимается за кредиты с коммерческих банков
2. норма обязательных резервов - это доля кредитных ресурсов коммерческих банков, которую они обязаны хранить в центральном банке. увеличение резерва сокращает денежные средства в обороте и замедляет экономический рост.
3. операции на открытом рынке. - это продажа государственных облигаций на фазе подъема и оплата облигаций на фазе кризиса
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МИРОВОЕ ХОЗЯЙСТВО
мировое хозяйство - это сумма экономических отношений между странами. основа этих отношений - это разделение труда и специализация стран на производстве каких-либо особых товаров.
мировое хозяйство образовалось в конце 19 века, чему способствовал активный вывоз капитала. в 20 веке усилилась интернационализация хозяйства, в связи с научно-технической революцией.
характер мирохозяйственных связей - они стихийны, основаны на конкуренции, действуют транснациональные корпорации. например, общий рынок образовался в 1958 году. с 1988 года образовался новый союз - НАФТА (США, Канада и Мексика). еще есть ОПЕК (нефтедобывающие страны).
мировое хозяйство содержит резкие противоречия. например, космос и рабство.
формы мирохозяйственных связей:
1. внешняя торговля. сейчас 1/3 мирового рынка - машины и оборудование, 1/3 - сырье, около 10% - с/х сырье, около 10% - потребительские товары
2. экспорт капитала. он в 2 раза превышает торговлю товарами
3. миграция рабочей силы
4. обмен научно-технической информацией
5. международные валютные отношения
6. экономическая интеграция
фритредерство - свободная торговля
политика протекционизма - способствует льготам своей национальной экономики и ограничивает иностранную
торговые барьеры: тарифы, квоты, эмбарго (квота, доведенная до предела, до 0), стандарты, субсидии отечественным производителям
объясняют обмен 4 теории:
1. разделение труда Адама Смита
2. принцип абсолютных преимуществ (тоже Адама Смита): используя одинаковые ресурсы, одна страна производит больше товаров, чем другая
3. Давид Рикардо, его теория сравнительных преимуществ: одна страна производит товар с меньшими альтернативными затратами, чем другая
4. Майкл Портер, его теория создания конкурентных преимуществ
